
Los factores de influencia en
la demanda

Factores que influyen en la demanda
de un bien
En este artículo vamos a discutir los factores que afectan la
demanda de un bien. Antes de comenzar, es importante recordar
que la demanda de un bien se refiere a la cantidad de ese bien
que los consumidores desean comprar a un precio determinado.

El primer factor que influye en la demanda es el precio del
propio  bien.  En  general,  cuando  el  precio  de  un  producto
aumenta, la gente está menos dispuesta a comprarlo, lo que
resulta en una disminución en la cantidad demandada. Por el
contrario, cuando el precio de un bien disminuye, la cantidad
demandada aumenta. Esta relación entre el precio y la cantidad
demandada se conoce como la ley de la demanda. Por ejemplo, si
el  precio  de  las  zapatillas  Converse  que  quería  comprar
disminuyó de 60 euros a 20 euros, estaría dispuesto a comprar
más de ellas.

Otro  factor  importante  es  el  precio  de  otros  bienes
relacionados.  Aquí  es  necesario  distinguir  entre  bienes
sustitutos y bienes complementarios. Los bienes sustitutos son
aquellos que satisfacen una misma necesidad. Cuando el precio
de  un  bien  sustituto  aumenta,  la  demanda  del  otro  bien
aumenta, y viceversa. Por ejemplo, si los pasteles están en
oferta, la demanda de helados disminuirá. Por otro lado, los
bienes  complementarios  son  aquellos  que  se  consumen
conjuntamente  para  satisfacer  una  misma  necesidad.  Si  el
precio de un bien complementario disminuye, la demanda del
otro bien aumentará, y si el precio de un bien complementario
aumenta, la demanda del otro bien disminuirá. Por ejemplo, si
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el precio de las impresoras disminuye, la demanda de cartuchos
de tinta aumentará.

La renta de las personas también influye en la demanda de un
bien. Hay bienes normales, cuya demanda aumenta cuando la
renta de las personas aumenta, y viceversa. Además, existen
bienes inferiores, que son aquellos que tienen una alternativa
de mayor calidad. Cuando la renta de las personas aumenta, la
demanda de estos bienes inferiores disminuye, ya que ahora
pueden permitirse la alternativa de mayor calidad. Por otro
lado, cuando la renta de las personas disminuye, la demanda de
estos bienes inferiores aumenta, ya que no pueden permitirse
la alternativa de mayor calidad.

Los gustos o preferencias de los consumidores también tienen
influencia en la demanda. Las preferencias pueden cambiar con
el tiempo, lo que puede afectar la demanda de un producto en
particular.  Por  ejemplo,  durante  la  crisis  del  COVID-19,
muchas  personas  han  aumentado  su  preferencia  por  hacer
ejercicio en casa, lo que ha aumentado la demanda de productos
como  pesas  y  ha  disminuido  la  demanda  de  membresías  de
gimnasios.

Otro factor importante es la expectativa sobre el precio del
bien. Si se espera que el precio de un producto aumente en el
futuro, es probable que la demanda aumente en el presente, ya
que las personas querrán comprar el producto antes de que el
precio suba. Por el contrario, si se espera que el precio
disminuya en el futuro, es probable que la demanda disminuya
en el presente. Por ejemplo, muchas personas compran marisco
antes de Navidad, ya que se espera que el precio aumente
durante la temporada festiva.

Las expectativas sobre el ingreso también pueden influir en la
demanda de un bien. Si las personas esperan ganar más dinero
en el futuro, es probable que aumenten su demanda de ciertos
productos. Por otro lado, si las personas esperan ganar menos
dinero en el futuro, es probable que disminuyan su demanda.



Por  ejemplo,  cuando  se  espera  una  mejora  en  la  situación
laboral y salarial, las personas tienden a aumentar su demanda
de bienes.

Por último, el número de consumidores también puede afectar la
demanda de un bien. Cuando el número de consumidores aumenta,
la demanda de muchos productos también aumenta, y cuando el
número  de  consumidores  disminuye,  la  demanda  de  muchos
productos  disminuye.  Por  ejemplo,  durante  la  temporada
turística, el número de consumidores aumenta, lo que resulta
en un aumento en la demanda de muchos bienes.

En  resumen,  la  demanda  de  un  bien  está  influenciada  por
múltiples factores, como el precio del propio bien, el precio
de otros bienes relacionados, la renta de las personas, los
gustos o preferencias de los consumidores, las expectativas
sobre el precio del bien, las expectativas sobre el ingreso y
el número de consumidores.

Resumen de factores que influyen en
la demanda
– Precio del propio bien: Cuando el precio sube, la demanda
disminuye y viceversa.
– Precio de otros bienes relacionados: Aumento del precio de
un bien sustituto, aumenta la demanda del otro. Aumento del
precio de un bien complementario, disminuye la demanda del
otro.
– Renta de las personas: Aumento de la renta, aumenta la
demanda de bienes normales y disminuye la demanda de bienes
inferiores. Disminución de la renta, disminuye la demanda de
bienes normales y aumenta la demanda de bienes inferiores.
– Gustos o preferencias de los consumidores: Cambios en las
preferencias  pueden  afectar  la  demanda  de  un  producto  en
particular.
– Expectativas sobre el precio del bien: Se espera que el
precio aumente, aumenta la demanda. Se espera que el precio



disminuya, disminuye la demanda.
– Expectativas sobre el ingreso: Se espera un aumento en el
ingreso, aumenta la demanda. Se espera una disminución en el
ingreso, disminuye la demanda.
– Número de consumidores: Aumento del número de consumidores,
aumenta la demanda. Disminución del número de consumidores,
disminuye la demanda.

Preguntas frecuentes
1. ¿Por qué la ley de la demanda establece que cuando el
precio de un bien disminuye, la cantidad demandada aumenta?
La ley de la demanda establece esta relación porque cuando el
precio disminuye, el bien se vuelve más asequible para los
consumidores, lo que los motiva a comprar más de ese bien.

2. ¿Cuál es la diferencia entre bienes sustitutos y bienes
complementarios?
Los bienes sustitutos son aquellos que satisfacen una misma
necesidad,  mientras  que  los  bienes  complementarios  son
aquellos que se consumen conjuntamente para satisfacer una
misma necesidad.

3. ¿Cómo influye la renta de las personas en la demanda de
bienes?
La renta de las personas afecta la demanda de bienes normales,
ya que cuando la renta aumenta, la gente tiende a comprar más
de estos bienes. Además, la renta también afecta la demanda de
bienes inferiores, ya que cuando la renta aumenta, la gente
tiende a comprar menos de estos bienes.

4.  ¿Cómo  pueden  cambiar  los  gustos  o  preferencias  de  los
consumidores afectar la demanda?
Los cambios en los gustos o preferencias de los consumidores
pueden afectar la demanda de un producto en particular. Por
ejemplo, si hay un cambio en la preferencia hacia un producto
más saludable, la demanda de ese producto puede aumentar.



5. ¿Por qué las expectativas sobre el precio del bien pueden
influir en la demanda?
Las expectativas sobre el precio del bien pueden influir en la
demanda  porque  si  se  espera  que  el  precio  aumente  en  el
futuro, los consumidores tienden a comprar el producto antes
de  que  el  precio  suba,  lo  que  aumenta  la  demanda  en  el
presente.

6. ¿Cómo puede el número de consumidores afectar la demanda?
El número de consumidores puede afectar la demanda de un bien,
ya  que  cuando  hay  más  consumidores,  la  demanda  tiende  a
aumentar y cuando hay menos consumidores, la demanda tiende a
disminuir.

Tabla de factores que influyen en
la demanda

Precio del propio
bien

Relación inversa: a medida que el precio
aumenta, la demanda disminuye

Precio de otros
bienes relacionados

Depende de si son sustitutos o
complementarios

Renta de las
personas

Aumento de renta: aumenta la demanda de
bienes normales y disminuye la demanda

de bienes inferiores

Gustos o
preferencias de los

consumidores

Puede afectar la demanda de un producto
en particular

Expectativas sobre
el precio del bien

Edit a medida que aumenta la demanda
impulsada por expectativas de un aumento

de precio o disminuye la demanda
impulsada por expectativas de una

disminución de precio

Expectativas sobre
el ingreso

Aumento de ingreso: aumenta la demanda,
disminución del ingreso: disminuye la

demanda



Número de
consumidores

Aumento del número de consumidores:
aumenta la demanda, disminución del
número de consumidores: disminuye la

demanda
Espero que esta información te haya sido útil. Si tienes más
preguntas sobre la demanda de bienes, no dudes en dejarlas en
los  comentarios.  No  olvides  revisar  nuestros  artículos
relacionados para obtener más información sobre economía y
finanzas. ¡Hasta la próxima!


